BAHMULLER

BAHMULLER entwickelt und produziert im Bereich Automation Systems flexible, kompakte und
hochdynamische Automatisierungs-losungen als “turn key solutions’ zur GroBserienfertigung
hochst anspruchsvoller Baugruppen im Gebiet der E-Mobilitat.

Ob von Einzel-Montage/Automations-Modulen bis hin zu ganzheitlichen Montagelinien,
erarbeiten wir mit unseren Kunden stiickkosteneffiziente modulare Losungen.

Kundenorientierung, Selbstorganisation und eine ausgepragte Kommunikationsfahigkeit liegen
Ihnen im Blut? Dann werden Sie Teil unseres Sales Teams im Bereich AUTOMATION SYSTEMS.

Sales Manager m/w/d
im Geschaftsbereich Automation

lhre Aufgaben

| Selbststandige Akquise in einem definierten Kunden-/Applikationsbereich, Betreuung
von Bestandskunden und weiterer Ausbau von Kundenbeziehungen

| Betreuung der Kunden entlang des gesamten Vertriebsprozesses, beginnend beim
proaktiven Aufbau und Pflege der Kundenbeziehung bis hin zu Konditionsverhandlungen
und Abschluss

I Erkennen der Kundenbediirfnisse, Identifizieren der Verkaufspotenziale und Uberzeugen
mit technischen und betriebswirtschaftlichen Verkaufsargumenten

| Angebotserstellung, Vertrags- und Preisverhandlung

| Schnittstellenprogrammierung/-anpassung und Systemintegration in Leitsysteme

| Produktvorfiihrungen bei Kundenbesuchen im Unternehmen

lhr Profil

| Relevante Berufserfahrung im B2B-Vertrieb vorzugsweise mit erklarungsbediirftigen
technischen Produkten im Bereich Montageautomation/Automatisierungssysteme/Robotik

| Kommunikationsfahigkeit, Ausdrucksstarke und Uberzeugungskraft gegeniiber unter-
schiedlichen Zielgruppen und Hierarchieebenen

| Hands-on-Mentalitat, ein hohes MaB3 an Eigenmotivation und SpaB in der Zusammenarbeit
mit unterschiedlichen Teams

| Bereitschaft zu gelegentlicher Reisetatigkeit im In-/Ausland

| Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse, weitere Fremdsprachen
von Vorteil (Franzésisch, Spanisch)

| Erfahrung im Umgang mit einem ERP-System (idealerweise mit PSlpenta)

| Solide MS-Office-Kenntnisse (Word, Excel, PowerPoint)

Wir bieten

| Einen sicheren Arbeitsplatz mit langfristigen Perspektiven in einem wirtschaftlich gesunden
und dynamisch wachsenden Unternehmen

| Leistungsgerechte Vergiitung, 30 Tage Urlaub, Urlaubs- und Weihnachtsgeld sowie weitere
Sozialleistungen (Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge, VWL, Beteiligung am Unter-
nehmenserfolg, etc.), Betriebskantine, Corporate Benefits und Bikeleasing

| Eine abwechslungsreiche Tatigkeit und fundierte Weiterbildungsmaéglichkeiten

Besuchen Sie uns auf www.bahmueller.de. Wir freuen uns auf lhre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen mit
Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung, Ihres friihest mdglichen Eintrittstermins sowie unserer Kennziffer.

Bitte bewerben Sie sich ausschlieBlich online iiber unser Karriereportal.
Kennziffer Wilhelm Bahmiiller Maschinenbau Prazisionswerkzeuge GmbH

BS240602 Frau Yvonne Rietz - Wilhelm-Bahmiiller-Str. 34 - 73655 Pliiderhausen
Telefon: 07181-809-159 - Fax: 07181-809-5159



